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Законодательная база по АвтоУСН 
 

 
 

ФЕДЕРАЛЬНЫЙ ЗАКОН 
О ПРОВЕДЕНИИ ЭКСПЕРИМЕНТА ПО УСТАНОВЛЕНИЮ 

СПЕЦИАЛЬНОГО НАЛОГОВОГО РЕЖИМА 
"АВТОМАТИЗИРОВАННАЯ УПРОЩЕННАЯ СИСТЕМА 

НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ"  
от 25 февраля 2022 № 17- ФЗ 

 
ЗАКОН САРАТОВСКОЙ ОБЛАСТИ О ВВЕДЕНИИ В ДЕЙСТВИЕ НА 

ТЕРРИТОРИИ САРАТОВСКОЙ ОБЛАСТИ СПЕЦИАЛЬНОГО 
НАЛОГОВОГО РЕЖИМА "АВТОМАТИЗИРОВАННАЯ УПРОЩЕННАЯ 

СИСТЕМА НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ"  
от 28 ноября 2024  № 146 -ЗСО 
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Структура налогоплательщиков АвтоУСН 
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Количество (всего 181) 
Из 181 действующих плательщика:   
-160 НП (88,4 %) выбрали для себя объект 
«доходы» (ставка 8%);  
- 21 НП (11,6 %) - «доходы-расходы» (20%); 
 
при этом: 
- 10 НП (5,5 %) ведут деятельность в с 
привлечением сотрудников; 
- 50 НП (28 %) применяют данный режим с 
момента регистрации. 

 
Уплачено налога с 01.01.2025 около 3 млн 
руб. 
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Регистрация плательщиков АвтоУСН 

95 

77 

9 

ЛК  

(52,5%) 

Банк 

(42,5%) 

При ГР 

(5%) 

0

10

20

30

40

50

60

70

80

90

100 На 01.01.2025 в качестве плательщиков АвтоУСН в 
Саратовской области состояло 25,  
на 21.05.2025 число плательщиков увеличилось 
более чем в 7 раз. 
 
Средний показатель регистрации плательщиков 
АвтоУСН в Саратовской области в месяц составляет 
31 (средний показатель по стране  - 16).  
 
Способ регистрации:  
- через ЛК АвтоУСН – 52,5%, 
- через банк – 42,5%,  
- при гос регистрации – 5%. 
 
 

Количество (всего 181) 
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ТОП – 7 видов деятельности по применению АвтоУСН 

 
1) Розничная торговля, в т.ч. в сети интернет (маркетплейсы) – 68 НП (37,6 %); 

2) Деятельность в области права, бухгалтерского учета, налогового 
консультирования – 13 НП (7,2 %); 

3) Деятельность в сфере развлечений, отдыха, фотографии, ландшафта, 
дополнительного образования, творчества – 12 НП (6,6 %);  

4) Деятельность в сфере строительства - 11 НП(6,1 %); 

5) Деятельность  по аренде и управлению имуществом – 9 НП (5,0 %); 

6) Разработка компьютерного программного обеспечения - 9 НП (5,0 %); 

7) Деятельность автомобильного грузового транспорта - 8 (4,4 %). 

 
 

Типовой портрет налогоплательщика АвтоУСН в Саратовской области:  
«ИП без наемных работников, занятый в сфере розничной  

торговли и предоставления услуг», т.е. работа с маркетплейсами. 
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Гендерно – возрастной  портрет плательщика АвтоУСН  
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Количество ИП (всего 155) 
Из 155 ИП – плательщиков 
АвтоУСН: 
- 69 женщин (44,5 %);  
- 86 мужчин (55,5 %). 
 
Самому молодому плательщику 
АвтоУСН  
-18 лет (розничная торговля),  
самому взрослому 
- 83 года (аренда нежилого 
имущества). 
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ТОП – 6 часто задаваемых вопросов  
по АвтоУСН: 

1. Нужно ли представлять налоговую декларацию по АвтоУСН? – обязанность 
отсутствует; 
2. Нужно ли вести бухгалтерский учет на АвтоУСН? – обязанность ведения 
бухгалтерского учета и представления бухгалтерской отчетности сохранилась; 
3. Можно ли совмещать АвтоУСН с другими налоговыми режимами? – совмещение 
режимов недопустимо; 
4. С какой даты возможен переход на АвтоУСН для налогоплательщиков УСН, НПД? – 
указанные плательщики, могут перейти на АвтоУСН с первого числа любого месяца 
года; 
5. Можно ли иметь счета в разных банках либо только в каком-либо конкретном банке? 
– необходимо иметь счета только в уполномоченных банках (их 11, на сайте ФНС); 
6. Где можно получить актуальную и дополнительную информацию об АвтоУСН? - 
информацию об участие регионов в эксперименте, а также о самом режиме АвтоУСН 
можно получить на промостранице на сайте ФНС по адресу: AUSN.NALOG.GOV.RU 
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Плюсы  по АвтоУСН 

- всё упрощено и автоматизированно; 
- не надо сдавать налоговую отчетность и расчеты по СВ, а также 
отслеживать сроки их подачи и изменение форматов; 
- нет страховых взносов за сотрудников и ИП; 
- не надо вести Книгу учёта доходов и расходов; 
- открытый перечень расходов; 
- экономия времени – личный кабинет всегда под рукой; 
- больше времени для развития бизнеса. 
   


